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Voor het eerst samen

* Automatiseerders i

* Intermediair @ <2 heinenoord TUEIENQQQ
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Consolidatie

* Intermediair
 Opleidingsorganisaties
 Automatiseerders
 Aanbieders
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Huis van het intermediair

 Geloof in maatschappelijke meerwaarde
kleinschalig intermediair

* \Vertrouwen compenseert kennis

* 6.551 vergunninghouders

 Daarnaast veel aangesloten ondernemingen
* 85% minder dan 5 fte
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Financiéle meerwaarde

 Waardering Financieel Advieskantoren 2026 DFO. ONDERZOEK
* Fors meer vraag dan aanbod ONDERZOEKSRESULTATER

* Focus sterk gericht op schade

e Stijging waarde in 2025 circa 8,5%

* Gemiddelde waarde >3.5

* Fors hoger dan notarissen, advocaten, mondhygiénisten




en Habiel infomen

Waarom 1s de waarde van een financieel advieskantoor
z0 hoog?

Een stabiel inkomen!
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Maar als je beter kykt

Figuur 4: Gemiddelde omzet per fte naar omvang onderneming in fte

* Schaalgrootte bepalend voor omzet per fte
* Klein 118.000
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* Veranderend consumentengedrag
* Complexere samenleving
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Bron: MMAB 2021-2025
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Een stabiel inkomen?
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Visie Bureau DFO

 Handhaving kleinschalig intermediair is belangrijk
 Stabiel inkomen is niet meer gegarandeerd

 Niet voorbereid op mogelijke scenario’s
* Noodzaak van partnerschap
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Van klant tot partner

* Onderhoud en nazorg
* Implementatie Al

* Digitale veiligheid
 Data analyse

e Efficiéntie
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Van klant tot partner

* Serviceproviding
* Breed toegang
* Expertise
e Compliance
* Marketing
* Educatie
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Verwachting

* Voor intermediair wordt partnerschap op gebied van bedrijfsvoering en ICT
belangrijker

* |ICT en serviceproviders zullen intensiever met elkaar gaan samenwerken

* |dee van “one stop shopping” zal branche-overstijgend worden



Tot slot

 De juiste partner is beste kans op een stabiel inkomen

* Neem de tijd om de juiste partner te vinden

GEEN OVERHAASTE KEUZES,

KIES MET ZORG.

OQCQ8
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